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- MEDIATORI ——

Impariamo dalla storia dei promotori finanziari

y m N\

Il deja vu

del

mediatori creditizi

di Giancarlo Vinacci - MedioFimaa

ramai da tempo si parla delle
imminenti novita in tema di
segnalazione, canalizzazione,
proposizione di prodotti fi-
nanziari. Le novita riguarderanno tutti gli
operatori siano essi agenti immoaobiliari,
siano mediatori creditizi, oppure agenti
in attivita finanziaria. Ma queste non so-
na le sole figure professionali che pos-
sono operare nel mercato dei “mutui &
prestiti”.
Per consentire una maggior comprensio-
ne del complesso quadro occorre fare
un passo indietro sull'evoluzione delle
regole e un breve cenno sugli “altri ope-
ratori”, spesso dotati di maggiori titoli e
competenze che, seppur operando in

trasforma, da oligopolio di fatto, a libero
mercato concorrenziale”. In questo mo-

do si & liberalizzato I'ingresso sul merca-

to bancario a nuovi enti creditizi, elimi-
nando la discrezionalita nel potere auto-
rizzativo in precedenza attribuito alla
Banca d'ltalia. L'introduzione della de-
specializzazione dell'attivita bancaria di-

venta, da un lato, favorisce |'ingresso nel

mercato di banche specializzate come
Abbey National, UCB, Woolwich e Mac-
quarie, dall’altro, consente a tutte le
banche di impiegare la propria raccolta
anche in operazioni di medio e lungo ter-
mine.

Per completezza d’informazione occorre

anche sapere che le banche suddividono

Qualche realta € gia
strutturata per affrontare
le novita del settore.

maniera marginale, sono autorizzati alla
trattazione di mutui e prestiti in genere.
Innanzi tutto va ricordato che I'attivita fi-
nanziaria, si suddivideva in breve termi-
ne (fino a 18 mesi), medio termine (da
18 a 60 mesi) e lungo termine (oltre 60
mesi) e definiva le caratteristiche dei
soggetti che potevano operare nei diver-
si mercati temporali. Prima della norma-
tiva del 1936 vigeva la totale despecia-
lizzazione, ovvero la libera facolta per le
banche di operare indipendentemente
dalla durata dei contratti con la cliente-
la. E’' necessario aspettare il 1994 per
la svolta. L'innovazione riguarda: “la fi-
sionomia del mercato creditizio che si

la loro attivita interna in tre aree princi-
pali: raccolta, impieghi e servizi. Le pri-
me due contemplano il complesso delle
attivita fondamentali mentre la terza & di
supporto alle prime.

La raccolta aiuta a delineare un paralleli-
smo tra quanto @ successo ai promotori
finanziari e quanto potrebbe accadere a
breve ai mediatori creditizi, e pud esser
d'aiuto per capire come superare pro-
babili difficolta operative. La raccolta,
affidata ai dipendenti delle banche e/o
ai promotori finanziari, € oggi fortemente
normata e monitorata. Questi professio-
nisti devono sostenere un esame impe-
gnativo ed essere iscritti presso un Albo

Giancarlo Vinacci,
a.d. Mediofimaa

vigilato dalla Consob (Commissione Na-
zionale per le Societa e la Borsa).

Le banche, fin dall'avvento della nuova
figura professionale, colgono la nuova
opportunita che consente loro di stimola
re e promuovere |'offerta fuori sede, o
meglio la “raccolta” fuori sede, favoren-
do I'entrata in scena dei promotori finan-
ziari, figure professionali che sollecitano
le persone ad acquistare, direttamente o
attraverso una SIM (Societa di Investi-
mento Mobiliare) prodotti finanziari.

In sintesi i promotori diventano stru-
mento per le banche in quanto suggeri-
scono alla clientela potenziale di affidare
i propri risparmi al sistema bancario.




La figura del promotore finanziario nasce
nella meta degli anni sessanta in conco-
mitanza del collocamento dei primi fondi
comuni d'investimento, ma il boom dei
nuovi professionisti si registra nei primi
anni '80.

La crescita imponente e non-regolamen-
tata della categoria ha portato alla legge
del 2 gennaio 1991 che istituisce I'Albo
e determina, severamente, le regole d'in-
gaggio. Gli oltre 100.000 promotori si ri-
ducono a 60.000 alla fine degli anni '90
€ oggi quelli operativi non sono pil di
30.000. E' probabile che anche per il
mediatore creditizio, figura affermatasi
molti anni dopo, il percorso si ripeta:
grande entusiasmo e grande disponibili-
ta del sistema bancario per aumentare

dalle spalle molto larghe. Sara cosi an-
che per i mediatori creditizi?

Nei di MedioFimaa riteniamo che ci sia
parallelismo tra le due figure.

Il promotore finanziario, che come abbia-
mo detto deve essere legato in via
esclusiva da un contratto con una banca
0 una SIM, puo trattare il prodotto mu-
tuo o prestito senza alcuna autorizzazio-
ne aggiuntiva. Oltre ai promotori finanzia-
ri anche gli agenti assicurativi possono,
in quanto abilitati dal superamento di un
esame tutt'altro che semplice e monito-
rati dall'lsvap, proporre il prodotto mutuo
ed il prestito in genere.

MedioFimaa al 5 marzo 2010 annovera-
va 5.295 aderenti presenti su tutto il ter-
titorio. Di questi, oggi e a seguito delle

TABELLA 1: SOGGETTI ABILITATI A CONFRONTO

100% passando dai 300 di settembre
2009 agli attuali 642, La tabella 1 dei
soggetti abilitati evidenzia le facolta ope-
rative di chi ha saputo adeguarsi per
tempo.

| recenti fatti indicano che presto le ban-
che recupereranno parte del guadagno
“perso” dai mutui “Bersanizzati (1)" e
dalla bassa remunerativa indotta dai tas-
si attuali, e da “Basilea (2)”, imponendo
la copertura assicurativa in abbinamento
ad ogni mutuo ed ogni prestito.

Ma questo, anche se il pit probabile,
non & il solo degli scenari possibili.

In attesa delle disposizioni attuative del
ex DDL Pinza, poi Ventucci, poi 2320, e
al solo scopo di poter garantire la conti-
nuita operativa a tutti suoi aderenti, sara
necessario che si consenta un'operativi-
ta ai propri consulenti sia accentrata sia
decentrata. In questo MedioFimaa si &
gia adeguata, mantenendo accordi con
banche che supportano e continueranno
a supportare sia gli agenti immobiliari
sia i mediatori creditizi che gli stessi

Al \/ limitato NO

NO NO e . - -
iscritti alla sezione E. Tra i propri partner
sl NO. NO NO la societd annovera sia aziende che ope-
m.c. NO NO NO rano con gli agenti immobiliari e rende
M.C. iscritto RUI sez. E v v v disponibili le sue risorse presso le agen-
zle, sia chi mette a disposizione la rete
AAF NO NO NO

degli sportelli sul territorio, ma anche chi
f \/ consente |'utilizzo del sistema di “carica-
‘/ \/ V/ mento” della richiesta di finanziamento

\/ V/ v, “da casa”.

Legenda A.l. Agente Immobiliare, M.C. Mediatore Creditizio, RUI Registro Unico lsvap, A.AE. Agente in Attivita Finanzia-
nia, BF. Promotore Finanziario, A.Ass. Agente Assicurazione, COS Cessione Quinto Stipendio

v

A.AF. iscritto RUI sez. E
PF.

NEEIEAENEIEN
NESENEIEIEENE

A.Ass.

(1) L'eliminazione delle penali per I'estinzione anticipata e
la portabilita hanno ridotto 'appeal del prodotto che prima
aveva una durata media superiore ai 23 anni e garantiva

quote mercato e spinta di un prodotto,
allora, altamente remunerativo e fideliz-
zante, mutamento del mercato, regola-
mentazione imposta dagli organi di vigi-
lanza, veri esami di abilitazione, con con-

TABELLA 2: LA COMPATIBILITA’ PROFESSIONALE

( nota 1

Al -M.C - | 7V/

seguente e inevitabile riduzione dei pro- MC. - AAK

fessionisti abilitati. Credo che si possa Al - AAF. NO M.C.-PF. v nota 2

asserire che la nascita di una professio- Al -PF. NO M.C. - A.AsS. v

ne, in un momento particolarmente red- \/
Al - A.Ass. NO PF. - A.Ass.

ditizio per la stessa, sviluppi trend di
crescita anomali e difficilmente manteni-
bili. L'avvento delle regole comporta poi
un ridimensionamento basato su compe-
tenze e serieta. |l parallelismo tra il mon-
do della promozione finanziaria e quello
della mediazione creditizia & sotto gli oc-
chi di tutti con la sola differenza che i
secondi hanno un vantaggio, hanno una
storia vera su cui basare i prossimi pas-
si per poter stare al passo con |'introdu-
zione delle nuove regole che potrebbero
ingessare il mercato e falcidiare i suoi
operatori. | promotori superano un esa-
me e poi operano per conto di una SIM,
| promotori indipendenti sono una rarita

Nota 1 5i, tuttavia, il Provvedimento UIC dell'11.7.2002 stabilisce, chie 'altivita di mediazione creditizia esercitata con-
gluntamente a quella di agenzia in attivita finanziaria non pud avere ad oggetto contratti di finanziamenta riferibili allo
stesso intermediario dal quale si & ricevuto |'incarico di agenzia.

Nota 2 Non si rawisa incompatibilita tra I'attivita di promotore finanziario e quella di mediatore creditizio iscritta all'al-
bo previsto dalla legge n. 108/1996, purché tale attivita sia svolta nel rispetto delle seguenti condizioni: a) lo svolgi-
mento dell’attivita di mediatore creditizio da parte del promotere finanziario deve essere oggetta di apposita comunica-
zione all'intermediario per il quale il promotore opera; b) tale intermediario non deve svolgere attivita di concessione di
finanziamenti o di distribuzione di prodotti finanziari di eregazione.

Vedere il link: http://www.consob.it/main,/regolamentazione/normative/promo_finanziari/apbro.htmi?queryid=crientamen-
tol&subargomento=apbro&search=1&resultmethod=orientamento

continue sollecitazioni, ben 2305, il 43%
sono mediatori creditizi. Da guando
MedioFimaa ha iniziato a promuovere |
corsi di aggiornamento per I'iscrizione al-
le sezione E, i mediatori dotati del requi-
sito assicurativo sono cresciuti del

nel tempo il guadagno (spread) della banca con cui copriva
in propri costi e le commissioni passive pagate

(2) Il trattato di Basilea stabilisce che fe Banche sono tenu-
te ad accantonare a garanzia di eventuale default def finan
ziamento. In particolare Basilea 2 considera anche il merita
creditizio dei singoli debitori. Ne consegue che (‘assorbimen-
to di capitale determinato dall'erogazione di un mutuo incl-

de sempre pil pesantemente sul bilancio delle Banche.




