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FIMAK"
Cari Associafi,

con grande placere e soddisfagone Vi annencic che il progetio del guale
molni di Voi erano a conoscenza si é finalmente concretizzato.

E stata costituita MedieFimaa, secieti partecipata dalla Nostra
Assoctazione ¢ da UniCredit Banca.

Tale nuova realta evidengia un passaggio fondamentale: dal rapporto di
convenzione a guelle di parmership.

La Presidenza di MedioFimaa & stata affidata a Mawre Danielli, mentre il Consiglio ha deciso di
conferire | poteri di Amministratore Delegato a Giancarle Vinacel, che moln di Voi ben conoscono ¢ che ha
nofevole esperienza di stari up nel setiore che dal 2007 cif vedra protagonisii.

Obiattive primario della nuova Societd, che sard Uanelle di congiunzione tra il settore immobiliare e
gquello bancariofassicurative, sard guelle di favorire la nostra crescita anche sotto il profile finanziarie, sempre
piti complementare ¢ sinergico all'attivita che guotidianamente ognune di not svolge.

MedioFimaa annevera un feam di profes sionisd, inferamenie a Yoi dedicaite, che consentira di
apprendere ¢ gesiire professionalmente tutte le temaniche connesse a questa affivita apparentemente semplice.

Con il lore supporto e con guello di UniCredit Banca saremo facilitan sia nella fidelizzazione dellanostra
Clientela che nell‘incremento dei nostri guadagni.

Sard compite di MedioFimaa, in breve tempo, ampliare la gamma di prodoit finangiari ¢ assicurativi

fino a coprire U'intere campo di tutte le necessid che possono interessare la nostra Clientela (assicuragon,

leasing, credit card...)
Certo di poter contare ancora una volfa sal Vosire ainto per posizionare la nostra Federazione ai

vertici anche di guesto sentore, Vi sollecito ad aderie numerosi ¢ Vi invio § miei angurt pit sinceri.

Albgflo Pizzirani
Presighfe EIMAA IT,




Hai mai pensato a come superare 1 momenti di crisi
dovuti alla ciclicita del mercato immobiliare?

DEecoLLA UN Nuovo MODELLO

* MedioFimaa nasce per volonta di FIMA A, W volta al servizio nei confronti
dei propri Associati e della loro Clientela.

* MedioFimaa & una societi di capitali riconducibile unicamente a FIMA A, che ne detiene il 20%,
e ad UniCredit Banca, che la partecipa al 10%.

* MedioFimaa si pone nei confronti di ogni singolo Associato come un catalizzatore di
wmw di attenuare gli effetti ciclici, tipici del Mercato Immobiliare.

Tirsasszicni inmobiliar (159 base 100]

L'andamento delle transse iond immobilinn (sinistra) e defle emogaziond mui (destra)

* MedioFimaa propone un modello di business innovativo, che supera il concetto di “comvengione™
per approdare a quello di “partnership™.
Una forte differenza che si concretizza nella creazione di una societi comune
(MedioFimaa) per la quulgMFimuﬂ e UniCredit) “giocano™ una partita dalla
stessa parte e con un obiettive comune: la soddisfazione dell’Associato Fimaa
attraverso il servizio al lore Cliente.




Accrescendo la tua professionalita potresti offrire
ancora di piu ai tuoi clienti, Ci hai mai pensato?

FACILITATORE DI BUSINESS

* MedioFimaa & 1'anello di congiunzione tra il settore immobiliare e quello creditizio-assicurativo.

* MedioFimaa & un “facilitatore di business™che, oltre ai mutui, si pone I'obiettivo di dotare ogni

Asaociato che ha aderito all'iniziativa di ttte lem W epli
Wmms&nﬁ per soddisfare la propria Clientela con prodotti e servizd

sinergici all'attivith principale.

F.l.M,A.ﬁT .




1l tuo patrirlnuniu Clienti ha un valore spesso inesplorato.
Sei organizzato per gestirlo nel tempo e trarne il massimo beneficio’

VALORE AGGIUNTO

Cuando incontri un Cliente, hai doe possibilith: indirizzarlo ad una banca o indirizzarlo alla Banca
Socia della tua Federazione in €W» MEDIOFIMAA

+ Mel primo caso rinunci per sempre ai benefici indotti da ogni relazione futura tra il fue Clicnte e la
banca, sperperando cosi un “patrimonio relazionale”™ che ti & costato impegno e fatica. I1 Cliente si
ferma in bancal

‘f-"\

Agente Imm.
Mediatore Cred.

+ Mel secondo caso, il cliente non si ferma in banca, ma resta legato a te, anche per operazioni future
e diverse dal mutuo.

AV MEDIOFIMA A infatti, ha tra i suoi obiettivi quello della gestione del database che raccoglie
tutti i nominativi dei Clienti inoltrati alla Banca. Mel tempo, sard quindi possibile contattare il cliente
ed invitarlo a presentarsi nuovamente da te per ottenere, ad esempio, un finanriamento volto alla
ristrutturazione o all’acquisto di arredi. Per questa attiviti, sarai remunerato in forza del tuo legame
con il Cliente!




Nei primi quattro mesi oltre 18(1) hammu FIM. 1 \
hanno scelto di LHL]‘L][:]I’L 1] loro d]l‘ll'[u E tu’

Aderire a

«O» MEDIOFIMAA

e un diritto
 —

& total mente gratuitn

& esclusivamente TiSEI"\Fﬂ.I.ZQ ad ogni Associato Fimaa

Aderisci subito!
Entra nel sito WWwW.mediofimaa.it
i _____,_——
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